PROFIL
PROFESSIONNEL

Directrice markeding axée 5Ur I25
objeciiis, dotse de @lents naturels
pour alatarer e metire en ceuvTe des
siralegles efficaces, penérer des
profits, augmenter les. parts de
marche &l renforcer |a dominance de
la clientsle. Vokanie dapporier prés
de 20 années derparience
PIOgress!ve pour DCCUper un poste
slimulant, avec I3 posslblihE
dinfuencer durablement ke EUCCES de
Menireprise et des. cliemls.

COMPETENCES

= Markefing de génération de
demande
Analyse ge |a cancumence ef des
tendances
Developpemeant commercial
Gastion des campagnes marketing
Siratégies de développement de
mangue
Leadership

CENTRES D'INTERET

= Membre de Mequipe feminine de
wolley-ball e Bardeau.

* Passlnnee de vayage ayant visHie
35 pays difierents.

Julie
Lefebvre

DIRECTRICE MARKETIMG

¥ p51234567E
A |wieereovremeremple
@ 70 Avenue De La Uberation, 33000 Sordeaus

PARCOURS PROFESSIONNEL

0B/2020 - Aciuel
Axione | Bordeaux
Directrice Du Marketing

* Presentation des objectifs aux acionnalres ef Ivestissews en dévallant i
strategle adopiée et en explquant les méthodes empiayess pour atteindre
robject fixé par Menfreprise, abtenant aine! leur acsord pour e lancement du
projed.

* Geslon des nesEIUNCes umalnes fu semvice rnarl-;eﬂng £ ransmetiant ks
pesaing en fermes de recruiement EUFII'E-E g2 |a direclon fes regsources
humaines et en étabiissant un plan de formation,

02016 - 0442020
Wabld | Bordeauy
Responsabie Du Marketing

* Supervision de |a preparation ou texte de marketing, des Images, videas,

couriers éecironigques et aulres.

* Prise en comgle des exigances commerclales et des préfarences cliens lors
de relaboration 8eE structures tarialres et des plans marketing.

* Ameng des évalualions et des analyses de |a clentale afin dentamer le
ProOCesEUs de recherche.

Q3A02- 0V2015
Groupe 560 Bordeaux
Responsable Du Marketing

* Renforcement des EII'E'EEEEE Fll'l:lﬂ'lﬂﬂﬂ'll'lEle-E glde commercialisaticn afin
de suscliter rengagement des clenis et de slimuker les venias.

= Augmeniation des galns grace 3 la realisation des objects de vende,
ramélloration des services cllents et l'engagement & Negard et objects de

requipe.

FORMATION

E5C 3| Limoges
DESS Commerce Ef Markating



